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Wir 6ffnen fir Sie die richtigen Turen und dental bauer
begleiten Sie auf dem Weg Beratung - Planung - Service
Irgendwann stehen Sie vor der Entscheidung, wie Ihre berufliche Karriere starten oder weiter- Als flihrendes Familienunternehmen des deutschsprachigen Dental- 3
gehen soll — oder wie Sie sie beenden werden. Ob Existenzgriindung oder Praxisabgabe: Es ist marktes mit Stammsitz in Tlbingen bauen wir auf Gber 135 Jahre -
immer eine ganz personliche Entscheidung, die nicht nur gut tberlegt, sondern vor allem erfolg- Branchenerfahrung. In dieser Zeit haben wir uns im Fachhandel fir amt
reich umgesetzt werden sollte. Dentalbedarf erfolgreich etabliert und mit zielgerichteter Erweiterung g
sowie intelligenten Innovationen die Anforderungen des Marktes T “ Bern
Eine Praxis eigenverantwortlich ibernehmen oder neu griinden? Gemeinsam eine Praxis zum Er- gemeistert. —~ - Wagdeburg
folg flihren? Wann ist der richtige Zeitpunkt, die eigene Praxis abzugeben? Was ist vorab zu tun und g W PN - iy
zu bedenken? Diese Fragen stellen sich irgendwann vor der Existenzgriindung oder Praxisabgabe. Dank fundiertem Fachwissen erhalten Sie von uns stets versierte, auf Dt m;el - Dabeln
lhre Anforderungen abgestimmte Lésungen. Umfassende Service- - o B s
Welche Herausforderung Sie auch angehen: Wir méchten fiir Sie Turen 6ffnen und Sie vertrauens- leistungen und persénliche Produktberatung sind fir uns selbstver- .
voll und kompetent auf Ihrem Weg begleiten. Als verlasslicher Partner gehen wir gemeinsam auf sténdlich. Das beinhaltet auch die unkomplizierte Kommunikation mit
Erfolgskurs. unseren Kunden und die detaillierte Information fiir unsere Kunden. Sl R
Dazu gehort es unter anderem, ein auf Ihre Bedirfnisse und Anforderungen speziell abgestimmtes Neben regelmafigen Schulungen und Qualifikationen garantieren vor Wl gy . ~ 7
Rundum-sorglos-Paket zu schniiren. Wir begleiten Sie professionell und tatkraftig in allen Phasen allem Erfahrungen aus der téglichen Praxis unsere ausgewiese- - R,
der Existenzgriindung oder bei der Abwicklung Ihrer Praxisabgabe. dental bauer ist Ihr zuverlassi- ne Servicekompetenz. Daraus folgend bestehen in besonderen o - A oz
ger Partner — und das von der Assistenzzeit an tiber die Existenzgriindung inklusive Ihrer erfolgrei- Bereichen Kooperationsvertrdge mit allen namhaften Lieferanten C.Li T gy
chen Praxiszeit bis hin zur Abgabe oder Anteilsverkauf. und Spezialisten. Dies gibt bei Beratung und Umsetzung vor Ort die el

Sicherheit, stets aktuelles Know-how und professionelle Expertenun-
terstlitzung zu gewahrleisten. Die hohe Kundenzufriedenheit bestatigt
und bestarkt uns dabei. dental bauer ist weit mehr als nur Dental-
bedarf: rundum nachhaltige, individuelle Lsungen und Dienstleistun-
gen statt Standardprogramm.
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Die Zahl an Zahnmediziner*innen, die sich mit dem Thema Existenzgriindung befassen, ist signifikant. Gleichzeitig
gibt es bei zahlreichen niedergelassenen Praxisbetreiber*innen ein Interesse, die eigene Praxis in qualifizierte und
ambitionierte Hande weiterzugeben. Mit der dental bauer Praxisborse bieten wir die perfekte Plattform flir Praxis-
abgabe und Existenzgriindung mit dem Ziel, beide Parteien zusammenzubringen und die jeweiligen individuellen
Vorstellungen optimal umzusetzen. Auch Neugriindungsobjekte sind in der dental bauer Praxisbérse zu finden.

Dabei setzt dental bauer bei der Vermittiung auf eine personliche faire Betreuung beider Parteien. Zum Beispiel
kléren wir in einem individuellen Gespréch die Vorstellungen und Wiinsche der Praxisabgabe. Fir die Existenzgriin-
dung entwickeln unsere erfahrenen Existenzgriindungsberater*innen ein fir Sie strukturiertes, transparentes und vor
allem realisierbares Konzept im Hinblick auf den nachhaltigen Praxiserfolg. Hier flieRen eine Vielzahl an relevanten
Aspekten unter Berticksichtigung der persénlichen Situation in die Konzeption ein und wichtige fachkundige Netz-
werkpartner*innen werden zur richtigen Zeit eingebunden.

Hilfe aus einer Hand

dental bauer bietet Ihnen ein wirkungsvolles Portfolio an Instrumenten und Methoden zur professionellen Unter-
stiitzung bei lhrer erfolgreichen Existenzgrindung. Unsere erfahrenen Berater*innen helfen lhnen vor Ort, die richti-
gen und wichtigen Entscheidungen zu treffen und diese vorteilhaft in die Praxis umzusetzen.

Bedarfsanalyse

Was ist wichtig? Was brauchen Sie wirklich? Worauf kdnnen Sie verzichten? Die Antworten sind bares Geld wert.
Diese Bedarfsanalyse ist essentieller Bestandteil |hrer Praxisgriindung und spezifiziert Erwartungen und konkrete
Anforderungen sowie technische und organisatorische Rahmenbedingungen. Denn nur wer seinen Bedarf kennt,
kann spéter erfolgreich in der Praxis arbeiten und bleibt vor unerwartenden Uberaschungen verschont.

Fiir Existenzgriinder*innen und Zweitpraxissuchende bietet dental bauer bundesweit fachkundige
Existenzgriindungsberatung sowie fundierte Beratung und Unterstiitzung in puncto:

Vermittlung Praxisiibernahmen,
Standort- gepriifter Neugriin- Sozietaten und Kaufpreiseinschatzung Vertrags- Praxis-
analyse dungsobjekte Partnerschaften und Praxisbewertung  verhandlungen planung /

O == N

N

04

Objektvermittlung - Praxisborse

Die dental bauer Praxisbdrse bietet hier qualifizierte Objekte flir Neugriindung, Praxisiibernahme, Anteilskauf oder
die Griindung einer Zweitpraxis als UBAG und MVZ an. Wir bringen hier alle Seiten zusammen, um ihre jeweiligen
Winsche effizient wie effektiv zu erfillen.

Standortanalyse

Lage, Lage, Lage: Die richtige Standortwahl ist bei der eigenen Niederlassung elementar. Vieles hangt davon ab —
mogliche Patient*innen, Kaufkraft im Einzugsbereich, Erreichbarkeit der Praxis und weiteres mehr. Die Existenz-
griindungsberater*innen von dental bauer stehen lhnen mit Erfahrung, Branchenkenntnissen und dem Uberblick
uber die Wettbewerbssituation vor Ort zur Seite. Sie verfiigen iber Vergleichsdaten, kennen Erfolgskonzepte und
kénnen zu allen wichtigen Fragen, die Existenzgriindung betreffend, kompetent beraten. Die dazu von uns entwickel-
te ,db-Standort-und-Strukturanalyse” hilft, lhren Businessplan inhaltlich aufzuwerten und Geld- oder Kreditgeber zu
uberzeugen.

Umbau und Investitionskosten- Dentalangebote Praxis- Netzwerk-
Modernisierung aufstellung namhafter Hersteller finanzierung partner*innen

RIC o
P - e

Praxis-Check und
Spezialseminare
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Praxisplanung

Praxisneugriindung, -renovierung, -umbau oder -umzug: Wir begleiten und unterstitzen Sie bei lhrem Projekt in
der Praxisplanung. Dabei sind lhre Vorstellungen die Basis fiir eine durchdachte innenarchitektonische Gesamt-
I6sung — individuell abgestimmt in Funktionalitat, Design und Arbeitsablaufen. Unter Beriicksichtigung der baulichen,
rechtlichen und dentalmedizinischen Anforderungen entwickeln wir Ihr gewlinschtes Raumkonzept. Gemeinsam mit
lhnen erarbeiten wir das gestalterische Gesamtkonzept |hrer zukiinftigen Praxis. Unsere erfahrenen Technikpaten, in
der Funktion von Montageleitern, begleiten auf Basis der dentalspezifischen Installationsplanung Ihr Projekt bis zur
Eréffnung.

Investitionskostenaufstellung

Was kostet eine Existenzgriindung? Diese Frage ist serios stets nurindividuell zu beantworten. Fiir Planungssicherheit
und zinsginstige Finanzierungszusage bendtigen Sie eine personliche, auf Ihr Praxiskonzept abgestimmte Beratung
mit genauer Kostenbudgetierung. In einer solchen Kalkulation muss eine umfangreiche, exakte Kostenaufstellung
aller dentaler und nicht-dentaler Investitionen enthalten sein. Planungsfehler flhren sukzessive zu schmerzhaftem
Nachfinanzierungsbedarf bzw. Liquiditatsengpassen. Sie bekommen von uns alles realistisch kalkuliert und erhalten
einen sicheren Grundstein flr lhre Erfolg versprechende Existenzgriindung.

Netzwerkpartner - Spezialistensache

Unser professionelles Spezialisten-Netzwerk eroffnet lhnen Zugang zu branchenerfahrenen, vertrauensvollen
Steuerberater*innen, Rechtsanwalt*innen, Fachleuten aus dem Bereich Bank und Versicherung, Marketing, IT sowie
Handwerk und Architektur. Jeder im Netzwerk beherrscht sein Fachgebiet und verfligt tiber Fachwissen im Den-
talmarkt. Diese gewinnbringende Partnerschaft unterstiitzt die gemeinsame Prozessumsetzung Ihrer erfolgreichen
Existenzgriindung.

Seminare

dental bauer bietet allen Interessierten praxisbegleitende Seminare wéhrend der Assistenzzeit mit dem Ziel, die
Existenzgriindung — sei es Praxisneugriindung, Sozietat oder Praxistibernahme - zu erleichtern. RegelmaRige Ver-
anstaltungen werden von uns bundesweit durchgefihrt.

CHECKLISTE

Bitte denken Sie daran, dass diese Checkliste nur eine erste Informationsquelle als Grundlage fir lhre Existenzgriindung ist.

Wir unterstitzen Sie bei allen genannten Punkten der Existenzgriindung und freuen uns, fiir Sie eine auf lhre
Bediirfnisse passgenaue Liste zu erarbeiten und Sie im gesamten Prozess kompetent zu begleiten.

CHECKLISTE EXISTENZGRUNDUNG

Erstellen Sie mit dental bauer Ihre individuelle Checkliste fiir lhre personliche Existenzgriindung

I Diese Leistung erbringt dental bauer

Niederlassungskonzept
I [ Bedarfsanalyse (Praxisstandort, Praxisform, Rahmenbedingungen)
I [ Standortanalyse
I [ Objektsuche/-auswahl, dental bauer Praxisbérse
I [ Praxisbewertung
[ Erstellung Businessplan
[ Kassenzulassung beantragen (Fiihrungszeugnis, Nachweis iber
Assistenzzeit), Abgabe Zulassung Praxisinhaber*in

Praxisplanung/-einrichtung
I [ Skizzenplanung bei Umbau oder Neugriindung
M [ Investitionsplanung (inkl. Geréte und Baukosten)
M [ Beratung und Bestellung Praxiseinrichtung/-geréte
M [ Installationsplanung (Sanitar/Elektro)
I [ Funktionspriifung der Praxisgerate durch den Technischen Service
von dental bauer
I [ Erstellung Bestandsverzeichnis gemaR § 13 MBetreibV.

Vertrage

[ Praxisiibernahmevertrag

[ Miet- und Pachtvertrage

[ Gesellschaftsvertrage bei BAG/UBAG oder PGM
[ Arbeitsvertrége inkl. aller Anlagen/Anderungen

[ Ggf. Ehegattenarbeitsvertrag Praxisabgeber*in fristgerecht kiindigen lassen

[ Darlehensvertrage
[ Leasingvertrage

Finanzierung, Forderung

[ Finanzierung (6ffentliche Mittel)

[ Existenzgriinderzuschuss

[ Férderung von Angestellten tiber die Agentur fiir Arbeit
[ Tilgungsarten

[J Sonderkonditionen

Hier unterstiitzt dental bauer

Berater*in

[ Steuerberater*in

M [ Existenzgriindungsberatertinnen

[ Anwalt/Anwaltin, Notar*in
[ Marketing, IT, Handwerk

Betriebliche Versicherungen

[ Berufshaftpflichtversicherung anpassen

[ Praxisinhaltsversicherung kiindigen/iibernehmen
(4-wdchiges Sonderkiindigungsrecht)

[J Gebaudeversicherung bei Immobilienkauf

[ Betriebsunterbrechungsversicherung

Private Versicherungen

[ Freiwillige gesetzl. oder private Krankenvollversicherung
[ Praxiskostenausfallversicherung

[ Lebensversicherung ggfs. betr. Altersvorsorge umstellen
[J Berufsunfahigkeitsversicherung anpassen

[ Unfallversicherung anpassen

Ergénzungen

. dental bauer GmbH & Co. KG, Existenzgriindung und Praxisabgabe, Ernst-Simon-Strafie 12, 72072 Tiibingen, Hotline 0800 6644718, E-Mail: existkonzept@dentalbauer.de
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Ilhre Praxisabgabe in besten Handen

Die Abgabe der eigenen Praxis sollte man griindlich planen. dental bauer beantwortet Ihnen dazu alle wichtigen
Fragen, um bestens darauf vorbereitet zu sein, und begleitet Sie gerne wahrend des gesamten Abgabeprozesses. Im
Blickpunkt stehen unter anderem personliche, organisatorische, rechtliche sowie betriebswirtschaftliche Fragen. Wie
in vielen wichtigen Lebenssituationen stellt sich auch bei der Praxisabgabe die Frage nach dem richtigen Zeitpunkt.
Dieser ist immer individuell und richtet sich nach lhrer Lebensplanung.

Nachfolgestrategie

Es gibt Erfahrungswerte und Faktoren, wann idealerweise mit den Vorbereitungen zur PraxisverauRerung begonnen
werden sollte und wie die beste Option gefunden wird. Der Ausstieg aus der Berufstatigkeit sollte vorausschauend
geplant, darf aber nicht zu friih gestartet werden.

Umfassender Dialog

Eine umfangreiche, diskrete und fachkundige Beratung gewéahrleisten unsere Existenzgriindungs- und Abgabeberater
vor Ort. Gemeinsam mit ihnen entscheiden Sie Uber die richtige Verkaufsstrategie fiir Ihre Praxis: Dazu gehdren die
Vertragsabwicklung (Mietvertrag, Kaufvertrag, Inventarlisten etc.) oder die realistische Kaufpreiseinschatzung unter-
mauert mit einer fundierten Praxisbewertung. SchlieBlich wollen Sie ja genau wissen: Was ist meine Praxis wert?

Konkrete Losung

Wir Gibernehmen fiir Sie gerne zeitraubende Aufgaben wie Inserate, Praxisbeschreibung, Telefonate etc., die Selek-
tion passender ernsthafter Interessent*innen, Erstinformationsgespréche, Besichtigungstermine und Verkaufsver-
handlungen. Wir haben Respekt vor dem Bestand Ihrer Praxis und Ihrem Lebenswerk. Durch unsere permanenten
Beratungs- und Betreuungsaufgaben haben wir stets besten Kontakt zu einer Vielzahl niederlassungswilliger Assis-
tenz- und angestellten Zahnarzt*innen im ganzen Bundesgebiet — und auch international.

Fiir die Praxisabgabe bietet dental bauer bundesweit fachkundige
Abgabeberatung sowie fundierte Beratung und Unterstiitzung in puncto:

Verkaufspreis- Vertrags- Netzwerk- strategische

Praxisexposé mit h . . :
P einschétzung verhandlungen partner®in Praxisvermarktung

Praxisbewertung

5 % § .S A

09




@XiSTKONZEPT®

durchstarten mit dental ba‘?

10

Durch die die Vermittlung lhrer Praxis mit dental bauer profitieren Sie von einer
Vielzahl an wesentlichen Vorteilen:

Die dental bauer Praxisbdrse als passgenaue Schnittstelle zwischen Praxisabgeber*in und Nachfolger*in
Praxisexposé inklusive Praxisbewertung als professionelle Verkaufsunterlage

Bundesweite Vernetzung der Abgabeberater*innen

Langjahrige Betreuung potenzieller Praxistibernehmer*innen

Zielorientiertes und vorbereitendes Seminarprogramm fiir Praxisabgabe und Existenzgriindung

Aktive Praxisvermarktung unter Wahrung der Diskretion

Unterstltzung und Koordinationaller notwendigen MalRnahmen fiir einen erfolgreichen Praxis(anteils)-verkauf

Weitere Vorteile sind:

Praxis- Seminar- bundesweite
borse programm Vernetzung

‘%l e
"’J bt

CHECKLISTE

Praxisabgabe -

wichtige Punkte fir die erfolgreic

CHECKLISTE PRAXISABGABE

e als Grundlage fir die Abgabe Ihrer Zahnarztpraxis ist.
reuen uns, fiir Sie eine auf Ihre Bediirfnisse
petent zu begleiten.

Erstellen Sie mit dental bauer lhre individuelle Checkliste fiir lhre personliche Existenzgriindung

Il Diese Leistung erbringt dental bauer Hier unterstitzt dental bauer
[ Etwaige Abstimmung mit den Gesellschafter*innen
[ Uberpriifung der Praxis auf ihr Erscheinungsbild hin
[J Check von betriebs- und apparatebezogenen (insbesondere behérdlichen)
Genehmigungen auf Vorhandensein und Aktualitat (u. a. Rontgen-,
Aufbereitungsgerate)
W [ Funktionspriifung der Praxisgeréte durch den Technischen Service von
dental bauer
M [ Erstellung Bestandsverzeichnis gemaf § 13 MBetreibV
[ Durchsicht der Personalakten (gegebenenfalls Anfertigung schriftlicher
Dokumente); Zusammenstellung der Arbeitsvertrage und aller sonstigen fiir die
Arbeitsverhaltnisse mafigeblichen Unterlagen
[ Zusammenstellung der weiteren Vertrage (Mietvertrag, Leasing, Telefon usw.)
[J Aufstellung von Forderungen und Verbindlichkeiten (in einem friihen Stadium
zumindest hinsichtlich solcher Forderungen und Verbindlichkeiten, die noch
langerfristig von Bedeutung sein werden)
I [J Zusammenstellung von Unterlagen, die fiir die Bewertung der Praxis im Ubri-
gen von Bedeutung sind
[ Inventarverzeichnis erstellen
[ Zusammenstellung BWA(s)
[ Bilanzen/Einnahme-Uberschussrechnungen
[ Laborumsétze
[ Ermittlung und Feststellung des materiellen und ideellen
Praxiswertes
[ Erstellung einer aussagefahigen Vermarktungsunterlage
in Form eines Praxisexposés
[J Priifung Mietvertrag und gegebenenfalls Gesprach mit Vermieter*in
[ Etwaige Modifikation des Mietvertrages
[ Juristische Beratung?
[ Besprechung mit Anwalt iiber Ablaufplan Praxisabgabe und Vertrags-
gestaltung
M [] Einschaltung dental bauer als Praxismakler
I (] Mit der dental bauer Praxisbérse einen geeigneten Erwerber finden
[ Besichtigungstermine koordinieren und begleiten
[ Ubernahmeverhandlungen begleiten

Steuerberater*in, Rechtsanwalt/-anwaltin, Abgeber*in

[ Steuerrechtliche Beratung?

[J Gesprache mit dem oder der Erwerber®in tiber Personal/Gespréche mit Personal

[ Gesprache mit dem oder der Erwerber®in (iber bestehende sonstige Vertrage

[J Gegebenenfalls Kiindigung/Modifikation bestehender Vertrage

[ Informationen tber Vermdgensverhaltnisse des Erwerbers/der Erwerberin

[ Entwurf eines Vertrages iiber die Praxisabgabe

[J Vorlage des Vertrages bei der Kammer

[J Abstimmung mit Patienten*innen

[ Zustimmung der Patienten*innen zur Ubergabe von Behandlungsunterlagen
einholen

[ (Gegebenenfalls anwaltliche) Uberpriifung der Erfiillung vertraglicher
Vereinbarungen

[J Klarung offener Fragen mit Berufshaftpflicht

[ Kiindigung von Vertragen (soweit keine Fortfiihrung gewiinscht)

[J Meldungen/Anzeigen bei éffentlichen Stellen (Gesundheitsamt usw.)

[ Kiindigung von Mitgliedschaften in Vereinen, Verbénden usw.

[ Uberpriifung/Anfertigung Testament (,Familiennachfolge*)

Ergénzungen
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EXISTENZGRUNDUNG

dental bauer bietet Ihnen ein wirkungsvolles Portfolio an
Instrumenten und Methoden zur professionellen Unterstlitzung
bei Ihrer erfolgreichen Existenzgriindung. Unsere erfahrenen
Berater*innen helfen Ihnen vor Ort, die richtigen und wichtigen
Entscheidungen zu treffen und diese vorteilhaft in die Praxis
umzusetzen bei ...

m Bedarfs- und Standortanalyse

= Objektvermittiung

m Praxisplanung und Investitionskostenaufstellung

PRAXISBORSE

Nutzen Sie unsere Praxisborse um |hre Praxis zu finden!
Wir vermitteln Ihnen die Praxis nach Ihrem Bedarf, angepasst an
GroRe, Standort und Infrastruktur. Und das bundesweit.

Wir sind an

42 Standorten in

4 Landern vertreten.
Mehr unter

Sie kénnen der Nutzung lhrer 1en Daten zu jederzeit durch eine formlose Mitteilung auf dem Postweg an
dental bauer GmbH & Co. KG, Emst-Simon-StraRe 12, 72072 Tiibingen oder durch eine E-Mail an: info@dentalbauer.de widersprechen.

MEINE NEUE PRAXIS

HUTIEM SIE USEREN PRANTSFINDER UM AL PRAXTS Z3 FINDDN

UNSERE PRAXISANGEBOTE

A SCHEEITER GREMIE - SCHOME A ESSLINGER. 3 TIMMER FRANTS
3 BHE PRAXE (M ZENTRALER LAGE MIT LABOR IN TENTRALER LAGE

1 R TR AR

HREIS KLEVE. 4 BHZ PRAXIS - AU KOLM: SCHONE 3 BHI PRAMIS
SIROMA-ERMSETTEM SINIUS - 40, €4 - I ZENTRALER LAGE
DHEITALES OPO

+ MEHE ERTARNIN

ELMEHORHN: 2 TIMMER FRAYIS -
reCDERNER STERDIN 1-A-LAGE

AL HAMELURRT O5T) KLEWE 2
ZIMMER FAAYIE - INGITALES 098G
LND CEREC

www.dentalbauer.de/praxisboerse

dental bauer GmbH & Co. KG
Existenzgriindung und Praxisabgabe
Ernst-Simon-Strafle 12

72072 Tiibingen Hotline

0800 6644718

E-Mail: existkonzept@dentalbauer.de

www.
dentalbauer.de




