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Die auf den folgenden
Seiten beispielhaft
gezeigten Praxen sind in
Kooperation mit unseren
erfahrenen Planungs-
partnern entstanden.

Lassen Sie sich ebenso
begeistern, wie die stolzen
Zahnarzte die Ihre Praxen
mit uns geplant, eingerichtet
und realisiert haben.

Unser Service umfasst von
der Praxisplanung, Uber die
professionelle Beratung, die
komplett gepriiften und

voll- funktionstlichtigen
Gebraucht- und Neugeréte,
bis hin zur deren Wartung.
Wir liefern und montieren
bundesweit, schnell und
zuverlassig.

Sie haben die freie Auswahl.
Von digitalen Réntgen-
systemen und modernen
Arbeitszeilen, tiber den
Sterilisationsbereich bis hin
zu Behandlungseinheiten

| bieten wir alles aus einer
Hand. Als Neu- oder
Gebrauchtware. Immer
passend fir jedes Budget.

Vertrauen ist die Basis jeder

= funktionierenden Beziehung.

Gerade geschaftliche Verbin-
dungen sollten daher einer
grindlichen Priifung unter-
zogen werden. Fakt ist, wir
haben schon einige Hundert
= Behandlungseinheiten an

Y unsere zufriedene Kunden
Ubergeben.

Sprechen Sie mit uns:

wir verfiigen standig tber
eine Vielzahl neuer und
gebrauchter Einheiten

in unserem Showroom.
Besuchen Sie uns:

Montag bis Freitag

von 8 bis 18 Uhr; Samstag,
Sonntag und individuelle
Termine nach Vereinbarung.

Telefon 02234-40640
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Warum sich der Griff zu

gebrauchten Produkten lohnt

| Jochen Fichler

Immer wieder rufen die Hersteller der Dentalindustrie zu grofen Rickkaufaktionen auf - be-
sonders im Segment der Behandlungseinheiten. Dabei wird die alte Einheit zu einem attraktiven
Preis in Zahlung genommen und dem Verkaufspreis des Neuproduktes gegengerechnet. Aber
ist ein neves Produkt tatsdchlich immer notwendig?

Ite Einheit raus, neue Ein-
heit rein = und das alles zu
einem sensationellen Ange-

botspreis: S0 kann der Zahnarzt immer
am Puls der Zeit arbeiten, punktet bei
den Patienten mit modernstem Design
sowie maximaler Funktionalitit und
hat die Gewissheit, dass es auch nach
einem Zeitraum X noch Ersatzteile fir
das neue Modell gibt - denn diese
werden im Zuge von Rickkauf- und
Abwrackaktionen meist ebenfalls vom
Markt genommen,

Schlecht folglich, wenn man sich ge-
gen diese Aktionen straubt und irgend-
wann einmal in Reparatumot gerdt,

rdv Dental in der Presse

Moch schlechter sei es jedoch, wenn
man diesen Angeboten folge - fiihrt
man sich die Ausfiihrungen des Deut-
schen Arbeitskreis fiir Zahnheilkunde
[DAZ) e, von Juni 2014° vor Augen.
S0 zeige sich die MNotwendigkeit des
Riickkaufs vielmehr in einem Absatz-
bedarf neuer Produkte, da sich die alten
miaglicherweise als zu nachhaltig und
zu solide erwiesen hatten, Dies wie-
derum schrianke den Zahnarzt laut
DAZ in den Bereichen Therapiefreiheit
und Kostenkontrolle ein, da der Ein-
richtungsaufwand durch die zu be-
diependen Kosten die zahnirztliche
Entscheidungsfreiheit einenge.

Dental-Fachhandler

fiir gebrauchte Markenartikel

Dieser gerade geschilderten Innova-
tions- und Verkaufsoffensive steht das
Unternehmen rdv Dental kritisch ge-
geniber und entwickelte davon aus-
gehend ein eigenes Geschiftsmodell.
Denn schaut man sich eine Einheit aus
dem Jahr 1994 an und vergleicht diese
mit einem der jingsten Modelle, wird
deutlich, dass nicht slles Meue auch
beszer sein muss. Wo friher robuste
Metallteile verarbeitet waren, befindet
sich heute nicht selten Kunststoff,
Moch vor 20 lahren kamen Einheiten
ohne digitale Schnittstellen und multi-
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Aut 1 bis 3: Refit mit das newe New, denn jede gebrauchite Dentaleinheit
wird nach Ankunft in Pulheim vollstindig in ihre Einzelteile serdegt, =
Abh, 4: Nach rund sechs Wochen ia2 die Einheit vollitindig refitted und
wird van einem deutschlandweiten Team in der Praxis montiert. - Abb. &
undd & Komplett revisioniente Enheiten = Zahndrztin De Sandra Stolz
entschieid sich fiir die Anschaffung mehrerer M1-Einheiten, die in den
madernen Praxisrdumdichkeiten perfekt 2ur Geltung kommen,

mediale Systeme aus, heute sind diese
Standard. Mal selbst schnell Hand an-
legen” wird aufgrund der Systemkom-
plexitit schwierig und je mehr ein
solches Produkt kann, desto anfalliger
konnte sich auch das Gesamtsystem

samtliche wasserfiihrende Leitungen
durch neue ersetzt, Ventile sowie Was-
serblicke entkalkt und bei Bedarf mit-
tels Feinstrahlung gereinigt. Es folgt
die Demontage von Platinen, mit sich

herausstellen.

Aus diesem Grund besticht die Kom-
petenz des Teams um Daniel Rodemerk
darin, robuste Einheiten mit solidem
Standard aufzukaufen, sie einer kom-
pletten Revision zu unterziehen und
anschiieBend in den Markt zuriickzu-
geben. Die Second Life-Einheiten aus
der Pulheimer DonatusstraBe haben
sich mittlerweile am Markt etabliert
und Oberzeugen die Zahnidrzteschaft
durch ihre Robustheit sowie Zuver-
ldssigkeit samt der hohen Qualitiits-
maxime, unter welchen jedes Gerdt
refitted wird,

Sparen, ohne verzichten zu milssen
Treffen die gebrauchten Einheiten am
rihv-Standort ein, werden sie in der dort
ansassigen Dentalmanufaktur in ihre
vollstindigen Einzelteile zerlegt. Hier
wird nicht nur .ein bisschen” gewartet
sowie gereinigt und ein .paar” Teile
ausgetauscht, sondern jede noch so
kleinste Schraube geldst - ein Wark-
flow, der sehr arbeitsintensiv ist. So
erfolgt am Anfang die kemplette De-
montage mit anschliefender Grund-
reinigung. Danach werden alle Lager
und Antrichswellen neu beschichtet,

anschlieBender Reinigung und Ver-
siegelung. rdv Dental fasst dabei auf
ein umfangreiches Ersatzteillager aus
Schlduchen, Modulen, Schrauben und
Dichtungen zuriick, das seinesgleichen
sucht. Dabei durchliuft jedes Gerdt
die erforderlichen Prifungen nach der
Medizingerateverardnung (MedGV).

Keine Einheit gleicht der anderen
Die Entscheidung fir eine Second Life-
Einheit bringt nicht nur den Vortell der
Zuverlassigkeit sowie langen Haltbar-
keit mit sich, sondern punktet auch im
Bereich Individualitat. So befinden sich
im ridv Dental-Showroom jederzeit lber
300 Einheiten, aus denen frei gewdhlt
werden kann. Bei der Neupolsterung
kann mach Wunschfarbe entschieden
werden, ebenso bei der neuen Lackie-
rung, die jede Einheit erfdhrt. Zudem
ist die Beleuchtung frei wahl- sowie
die gesamte Einheit frei ausstattbar -
je nach individuellem Budget und
Konfigurationshedarf,

Mach rund sechs Wochen ist die Einheit
volistindig refitted und wird von einem
deutschlandweiten Team in der Praxis
montiert. Der Zahnarzt profitiert von
einer kostenbewussten Anschaffung,
die auch steuerliche Vorteile in puncto

Abschreibungszeit mit sich bringt, denn
der Kauf einer Second Life-Einheit ist
bis zu B0 Prozent glinstiger, verglichen
mit einem Neuprodukt.

Ein Statement setzen und die Wirt-
schaftlichkeit von verfihrerschen Aus-
stattungsangeboten hinterfragen - so
hat es auch Zahnarztin Dr. Sandra
Stolz aus Langenfeld getan - und sich
fir die Anschaffung mehrerer M1-
Einheiten entschieden. Die Abbildun-
gen in diesem Beitrag aus ebendie-
ser Praxis veranschaulichen, dass _ge-
braucht”™ alles andere als _altmodisch®,
Jveraltet” und  nicht mehr zeitgemad™
sein kann — weil Qualitdt nicht beim
Produkt beginnt, sondern im Kopf.

* Meldung vom 12, Junl 2014, Troisdorf, JEin
Aufruf zum wirtschaftlichen Ungehorsam®

kontakt.

rdv Dental

Daonatusstrafie 157b
50259 Pulbeim-Brauweler
fel: 02234 4064-0
infoiErdhy-online. nat

www rdv-dental de
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Praxisausstatiung

Wie ein ,, Klassiker* von
Pulheim nach Hennef kam

| Jochen Fiehler

Eine Praxisneuausstattung ist oftmals mit erheblichen Kosten verbunden. Die Gerite sollen
modern sein, die Gestaltung einladend, alles soll dem neuesten technischen Standard ent-
sprechen, und dies natlrlich mit deutlich erkennbarem Unterschied gegeniiber den lokalen
Mitbewerberpraxen. Warum es bei der erfolgreichen Etablierung einer neuen Praxis jedoch
mehr auf ein ausgekliigeltes Konzept ankommt - sowohl im therapeutischen Bereich als auch
im Segment der Ausstattung - erkldrt Zahndrztin De. Viri Brandies im Interview.

Frau Dr, Brandies, im fanvar haben Sie
thre Praxis in Hennef erdffnel. Bitte
beschreiben Sie Proxisgrafe, -struktur
und -konzept,

Meine neue 243 Quadratmeter grole
Praxis habe ich in einem neu entstehen-
den Stadtteil um den Place le Pecq in
Hennef gegriindet. Die Praxis befindet
sich im zweiten Stock des Generatio-
nenhauses an der Humperdinckstrale
und ist vollkommen barrierefrei gestal-
tet. Rundherum tobt das soziale Leben,
Arzte, Kita, Pflegeeinrichtung, Reha,
Volkshochschule und Beratungsstelle
der Stadt Hennef, alles ist im Haus

Presse

oder in fulldufiger Umgebung zu fin-
den, Durch die naheliegende S-Bahn-
Station, einen Bahnhof und Busbahn-
hof sowie ein P+R-Parkhaus ist die
Praxis dullerst gut angebunden. Das
ist wichtig fiir unsere Patienten, denn
wir versargen Menschen aller Alters-
gruppen, die unterschiedlich mobil sind,
Unsere Behandlungsschwerpunkte sind
die Prophylaxe von Jung und Alt und
die Versorgung mit dsthetischen Fil-
lungen und vertriglichem hochwer-
tigen Zahnersatz. Wichtig ist mir in
erster Linie ein ganzheitliches und
nachhaltiges Konzept.

Abk 18 und b: Eime entspannte Atmosphie durch
natddiche Matesialien, Naturtine urd warmes Lcht
strahben die Rume der Praxis Or. Brordies sus

Sie bezeichnen sich als Umweltzohn-
drztin. Was genou ldsst sich darunter
verstehen?

Der Mensch ist téglich aggressiven
Umweltbelastungen ausgesetzt, die
Beschwerden wie chronische Riicken-
oder Kopfschmerzen, Infektanfalligkeit,
Migrane und Allergien und vieles mehr
verursachen kinnen, Larm und Schad-
stoffe in der Luft, im Trinkwasser oder
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Abl 24 und b Ressourcenschonend, Slologisch und nachhaltig - Dr. Vis

Brandies entschied sich aus Bberzeugung fir refittete Einheiten aus dem

Haruse ridv Dental
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in der Nahrung aber auch Kesmetikpro-
dukte, Medikamente oder Zahnersatz-
materialien im Mund kinnen das Im-
munsystem aus dem Gleichgewicht
bringen. Allergien und Entziindungs-
reaktionen kénnen neben vielen un-
spezifischen Symptomen auftreten. Er-
schreckend ist vor allem die hohe Zahl
chronisch kranker Kinder in Deutsch-
land, die an Allergien oder Asthma lei-
den. Unsere Aufgabe als moderne Praxis
fir Umweltzahnmedizin ist es, durch
detaillierte Analysen die krankmachen-
den Stoffe in der Mundhihle des Pa-
tienten nachzuweisen und diese zu
entfernen bzw, durch nicht belastende
Dentalmaterialien zu ersetzen, Fir un-
sere Patienten bedeutet das oft das
Ende eines langen Leidensweges. In
Zusammenarbeit mit einem Umwelt-
labor, einem Netzwerk aus Spezialisten,
die fiir das Thema Umweltzahnmedi-
zin sensibilisiert sind und einem zerti-
fizierten Umweltdentallabor kénnen
auch wir unklare Befunde oder Be-
schwerden durch Spezialisten untersu-
chen und vertrdglich behandeln,

Worin unterscheiden Sie sich von Thren
Kolleginnen und Kollegen?

[ch habe mich seit meiner Approbation
irn Jahre 2000 mit dem Thema Ver-
traglichkeit von Zahnersatz beschaf-
tigt. Wahrend meiner Zeit als wissen-
schaftliche Mitarbeiterin an der Uni-

Presse

versitit Kdln habe ich die Prothesen-
unvertriglichkeitssprechstunde gehal-
ten und auch mein Dissertationsthema
war ganzheitlich orientiert, Die Spe-
zialisierung zur Umweltzahndrztin war
quasi eine logische Konsequenz meiner
Erfahrungen, die ich 2014 mit dem

Curriculum  fiir Umweltzahnmedizin
bekraftigte.

Es war fiir mich selbstverstandlich, dass
meine neue Praxis eine zertifizierte
Umweltzahnmedizin-Praxis ist, in der
wir Patienten eine ganzheitliche Be-
handlung anbieten.

Wir betrachten die Zusammenhange
von Zahngesundheit wund allgemeiner
Gesundheit - speziell die Wechselwir-
kungen von Dentalmaterialien auf den
Gesamtorganismus desMenschen - und
kinnen so dem Patienten auch bei Er-
krankungen auberhalb der Mundhahle
weiterhelfen. Je nach Art der Beschwer-
den erstellen wir mit ihm ein individu-
elles Therapiekonzept. Dabei arbeiten
wir zum Beispiel mit Arzten fiir Natur-
heilkunde, Heilpraktikern, Orthopaden
und Physiotherapeuten zusammen,
Wichnig ist, dass unsere Patienten lber
die einzelnen Behandlungsschritte auf-
gekldrt werden und unterstiitzend mit-
arbeiten.

Durch eine aktive Fortbildung sind wir
immeraufdem nevesten Stand, kennen
die umweltzahnmedizinischen Praxis-
konzepte und wissen von den Einfliissen
der zahndrztlichen Behandlung/Den-
talwerkstoffe auf den Organismus und
der zahnarztlichen Therapie von um-
weltbelasteten Patienten, beispiels-
weise durch metalifreien Zahnersatz.

Wie kommt hre gonzheitliche Aus-
richtung bei den Patienten an?

Dank unserer Kompetenz und unserem
Wissen sind Patienten mit ihren Be-
schwerden und Winschen bei uns
in den besten Hinden, Das Interesse
ist sehr groB. Mein erster Vortrag
zum Thema Umweltzahnmedizin am
29, lanuar 2015 war sofort ausgebucht
und auch nach Verdoppelung der Zeit
von 45 auf fast 30 Minuten konnten
nicht alle Fragen beantwortet werden.
Das signalisiert mir einen Trend des
Wissensdurstes und bestatigt mich da-
rin, dass das Thema zukunftsorien-
tiert angenommen wird. Ich werde
weiterhin Vortrdge halten. Meine Pa-
tienten schitzen aullerdem die ganz-
heitliche, wertschitzende und auf-
merksame Diagnostik, Beratung und
Therapie in unserer Praxis.

Eine neue Proxis geht immer mit
der Gestoltung sowie Ausstattung der
Riume einher. Bitte beschreiben Sie
Ihre Raumlichkeiten.

Meine Praxisrdume sind recht grof-
ziigig geschnitten, Ich habe darauf
geachtet, dass sie nicht Oberladen
wirken, sondern eher klar und ruhig.
Ich wollte eine entspannte Atmosphére
mit natlrlichen Materialien, Natur-
tanen und warmem Licht schaffen, in
der man zur Ruhe kommen kann.
Alles ist harmonisch aufeinander ab-
gestimmt.

Was war Thnen in puncto Ausstattung
besonders wichtig?

Wichtig war mir vor allem, dass nicht
zu viel in den Riumen steht, was einem
die Luft zum Atmen nimmt. So viel wie
natig, so wenig wie moglich™ war mein
Motto bei der Einrichtung. Bei der
Auswahl der Mobel und Dentalgerite
habe ich besonders auf die Ergonomie
und auf die Einhaltung modernster
Hygieneanforderungen geachtet.



Mkh, 3: Optik und Funition bestitigen gleichermallen,
dass diese alte” M1 einer newen Enbeit in michis
nachsteht,

Warum fiel die Wah! ouf Behondlungs-
einheiten aus dem Hause rdv Dental?
Wie sind 5ie ouf das Unternehmen
oufmerksam geworden?

[ch habe immer gute Erfahrungen
mit dem Klassiker M1 gemacht. Bei
der Planung meiner Existenzgriindung
habe ich gezielt diese Einheit gesucht
und bin via Internet auf rdv gestalien,
Ich war gleich begeistert vom groBen
Angebot und nachhaltigen Konzept der
Firma.

Wie bewerten Sie die Maglichkeit von
refitteten Einheiten fiir die Proxisous-
stattung?

lch finde es super, dass rdv neu auf-
gearbeitete Einheiten anbietet, Wenn
man wie ich Wert auf Qualitat legt, die
man kennt und seit Jahren nutzt, hat
man beim Neukauf kaum Chancen auf
das Altbewdhrte zuriickzugreifen. Die
alten Modelle werden ja meist von den
Herstellern micht mehr angeboten,
Umso erfreulicher ist es, wenn sich
Unternehmen wie rdv dieser Stiicke
annehmen, So kinnen wir weiterhin
mit Gerdten arbeiten, die wir kennen
und deren Vorteile wir schatzen. Das
bedeutet fiir uns einen konsequenten
Werterhalt.,

Auch rdv Dental vertritt mit seiner Auf-
bereitungsphilosophie einen Umwelt-
gedanken’ SehenSiehierSchnittstellen
2t hrer Proxisphilosophie?

la, absolut! Die |dee, alte Gerite aufzu-
arbeiten, ist besonders ressourcenscho-
nend, dkolegisch und nachhaltig und
passt deshalb sehr gut zu meinem Pra-
xiskonzept und zu meiner persénlichen
Einstellung. Es ist schiin zu wissen, dass
es inmitten der heutigen Wegwerfge-
sellschaft auch Unternehmen gibt, die
gegen den Strom schwimmen und sich
fir Machhaltigkeit einsetzen - und das
gerade in so einem speziellen Bereich
wie der Praxiseinrichtung. Die Paralle-
len zwischen der rdv-Philosophie und
meiner umweltzahnmedizinischen Pra-
xis sind nicht zu Gbersehen!

Wie gestoltete sich thr Besuch in Pul-
heim?

Ich empfand den Besuch im rdv-Werk
als sehr angenehm. Die Mitarbeiter
waren sehr kundenorientiert und ich
hatte stets das Gefihl, dass meine
Bedlrfnisse wichtig sind. Die Beratung
war freundlich, schnell und unkompli-
ziert und dazu duberst transparent. Es
bliehen keine Fragen offen. Besonders
erfreulich war der Besuch auch fir
mein Portemonnaie, Gerade fiir mich
als Existenzgrinderin ist das ein wich-
tiger Punkt. Bei rdv habe ich Qualitdt
2u einem fairen Preis bekommen.

Fiir welche Einherten haben Sie sich
entschieden?

Dva ich schon friither mit der M1 von
Siemens gearbeitet habe, habe ich
mich fiir diese Einheit entschieden,
Hier kenne ich die Funktionen und Ein-
stellungen und weil}, dass sie mich bei
meiner Arbeit zuverlissig unterstiitzt.

Wie verlicf der weitere Prozess bis hin
zur finalen Inbetriebnohme in Ihren
Riumlichkeiten?

Bis zum Schluss war alles sehr un-
kompliziert, Die Lieferung der Einheit
konnte schnell realisiert werden, die
Montage in meiner Praxis und auch die
Einarbeitung des Teams verliefen rei-
bungslos. Der Zeitplan wurde von rdy
duBerst zuverldssig eingehalten, Das
war mir auch besonders wichtia, denn
kommt es bei einer Praxisneuerdffnung
zu Verziigerungen und Dinge wie die
Behandlungseinheit fehlen, ist der ge-
samte Neustart in Gefahr. Deshalb bin
ich froh, dass ich auf rdv vertraut habe,

Interview

Inzwischen sind einige Behondlungs-
wochen wvergangen. Lldsst sich ein
erstes Fazit xichen?

Ich bin rundum zufrieden, das Arbeiten
macht Spal, Patienten und Besucher
erfreuen sich und loben die Atmosphire
und das schine Erscheinungsbild der
Praxis. Meine Mitarbeiter sind super
engagiert und motiviert - auch weil die
Einheiten und Gerdte so mitarbeiter-
freundlich erkldrt wurden =, eine wich-
tige Basis, um Frustrationen im Berufs-
alltag zu vermeiden, Nichts ist schlim-
mer, als das Erkldrte nicht anwenden
ru kénnen, weil keiner es versteht -
lbrigens auch eine meiner Philoso-
phien in der Prophylaxeaufkldrung.

Vielen Dank fir das Gesprach und viel
Erfolg in der newen Praxis!

kontakt.

Dr. med. dent. Viri Brandies
Humperdinckstr. 24

53775 Hennef

Tel: 02242 9011444
info@prans-brandies.de

www praxis-brandies.de

rdv Dental

Donatusstralie 157k
50259 Pulheim-EBrauweiler
Tel: Q2234 40640
info@rdv-dental.de
wwwordv-dental. de

ID5: Halle 4.1, Stand FO32

www.rdv-dental.de

Dentalwelt

wessaons 141




Praxisbeispiel — Hennef 2




www.rdv-dental.de




AAERLLE







B4

Jochen Fighler

\

=
Ry ____,r-r'""

=

VWerte mit Werten schaffen

HERSTELLERINFORMATION Die Jungzahnarzte David Meyer und Dr. Amir-All Navidy setzen auf Synergien von Premium-
werten in allen Berejchen der Zahnmedizin, In ihrer neu erdffneten Praxis im nordrhein-westfdlischen Hennel haben die
beiden sich daher bewusst fir gebrauchte Dentaleinheiten aus dem Hause rdv Dental entschieden

Sait November letzten Jabres kiinnen
David Mayer und Or. Amir-All Navidhy
Patienten in fhrer Praxis willkommen
haBen und ihnen Zahnmedizin auf ho-
ham Leistungsniveau anbsetan. Dalboi
handealt es sich bei der Praxis in Hannaf
um eine Meugrindung auf mehr als
300 Quadratmetam, die sich n sechs
Behandlungszimmer, ainen Baratungs-
raum, ain Backoffice, sinen Ster-
Raumn sowls Mitarbaiterrfiume gliedern,
Unter den sechs Behandiungszimmem
befinden sich ein Eingriffsraum fir die
Chirurgie, &n Behandiungszimmer 10r
die mikroskopische Endodontie sowie
owal Prophylaxerdume. Das Praxis-
konzept kegl dabed aud Beratung, In-
formation und Transparanz. Patienten
sollen sich nicht nur gut aufgehoben
fihlen, sondem ein Varstandnis flr n-
dikation, Bahandlungsemgfehlung so-
wig die lefztendiiche Theraple erhaiten,
So lagsen sich Behandiungen nicht nur

rdv Dental in der Presse

effizient durchifitven, sondem auch
nachhaltig, schkeBlich .gibt as f0r Pa-
tientan nichts Schiimmeres als statig
um neus Baustellan in ihrem Mund
2 wissan”, waill Zahnarzt Davd Meyer
Zu berichien, Dies ist wedar unser
Praxiskonzept noch Arbeitsgrundlage
- dann Werte lassen sich nur mit
Werten schaffen. Das st unser Selbst-
verstdndnis sowse unsers Auffassung
van siner Bestmoglichen Zahnmecdzin,
und diese so seit Movemnber in unsarer
aigenen Praxs umsatzen 2u kiinnen,
darsuf sind wir stolz®, erganzt Dr. Amir-
Al Navidy.

Werteerhalt ist mehr
als nur Zahnerhaltung

Die Zweadbehandlarpeaxis legt den Fo-
kus auf die Zahnerhaltung = ein Werte-
konzept, das sich richt nur durch das
Leistungsspekirum gieht, sondem sich

auch in der Praxdseinrichtung widarfin-
det. Mor der Niederiassung in sigenar
Praxis konnten wir uns in verschiede-
nan anderan Fraxen sinen umiassen-
den Uberblick verschaffen und davon
ausgehend unser eigenes Konzepl
entwickaln. Zu diesem Praxiskonzep
gehdrt fir uns auch, dass wir auf un-
natigen Schickschnack bewusst ver-
zichien, Wir mbchien durch Leistung
dberzeugen sowie durch Behandungs-
qualitat und nicht oberidchich impo-
neren”, resimiert Zahnarzt David Meyer
das Praxiskonzept.

Als sich die Frage nach den Behand-
lungseinheiten fOr hre Raume in dar
Alten Landstrafle stellta, war flr baide
dahar sofort Kar, dass mur Siemens
M1-Einheiten infrage kommen, Diesa
hétten sich lange gut bewahrt, saian
einfach zu warten, kaum reparatur-
anfdllig und besitzen noch dazu ein
klassisches Design, Fir die Zahnérzte




lag es deshaib nahe, den Kauf won
Meuprodukten vorzuziehan, Wir woll-
ten |anglebige Gardle, die nicht sténdig
kaputigehen und alle paar Jahre aus-
getauscht warden missen — ain Wirt-
schaftlichkedtsfakion, den man gerada
b siner Neugrindung nicht  unter-
schétztan solite”, walll David Meyer zu
banchten.

Batritt man die Praxsraumlichkeiten
und blickt auf dis Second-Life-Einhei-
ten, wird sofort klar, dass es sich hier
nicht um Modefia von der Stange han-
delt, In der Farbe Schwarz-Metallic er-
strahlen die Behandiungsainheiten und
varmitteln bersits beim Anblick, dass in
disser Praxs das Thema Individualitat
einen grofen Stellenwert hat und
Entscheidungen  bewusst  getroffen
wearden. Doch batrachten wir uns dis
nach Hannef von vorn;

JDurch Fecherche im Intemst und aine
Empiehiung unserar Bank sind wir aul
rav Dental aufmarksam geworden und
fuhren folglich nach Pulhaim®, beginnt
Dr. Amir-Ali Navicly zu berichten. Hier
sind wir vom gesamten Team um Ge-
schaftsinhaber Daniel Rodemerk sahr
gut beraten worden, haben unter-
schiedliche Angebote mahrerer  An-
bietar imensiv - verglichen mit  dem
Ergebnis, dass die Méglichkeiten von
rav Dental bai Weitern die basten wa-
ren. Wir konnten Enheiten bezishen,
die wir bersits in ihrer Amwendung
kannen, Enhelten von denen uns be-
kannt war, dass sie sehr robust sowie
langlebig sind. Zudem hatten wir die
Maoglichkeit, diese Enhaiten individusl
zu konfigurieren — von der FPolsterung,
dber die Farbigkeiten bis hin zur Aus-
stattungsmodifiderung, was will man
mehr®, arganzt er weaitar,

Einheiten nach Maf -
Individualitédt im Fokus

Die  Untermnehmensphilcsophie  von
rov Dental setzt es sich zum Jel,
Werte zu erhallen sowle neus Werte
Zu erschatfen. Der Spagialist fur ge-
brauchte Dentalsinhalten wendet sich
bewusst gegen den Innovationsdrang
dar Dentalindustne und setzt sich for
die Erhaltung von Premiumproduktan
gin, dia in hrer Urspringlichen Form
nicht mehr als Neuprodukt am Markt
arhdltich sind.

Digse =oliden Produkia werden aufge-
kauft und in der Pulheimer Manufaktur
ainer grundiegendan Revision unter-

DENTALWELT

zogen, bei der jegliches Vierschiediieil,
von der Schraube bis zum Schiauch,
aernauerl wird. Dabel werden jedoch
nicht mur Vierschieitelle ersetzt, son-
dern jede Einheit vollstandsg in e
Einzelteds zerlegl, sodass jedes noch
s0 Keine Element geprift, gereinigt
und wiedsr zusammengesetzt wird,
Als Ergebnis deses Geschaftsmodells
dirfen sich Zahnérzte (ber vollstandig
refittete — sogenannie Saecond-Life-
Einheiten - frewen, mit solidem tech-
neschen Standard, maximaler Ouali-
tatspramizse und einsatzbarsit fir die
néchsien Jahrzehnte.

Ein Produktlestungsargument, dessen
man sich heute bel der Vielzahl von
Meuprodukien mcht mehr gewiss sein
kann. Zu komplex sind die Produkte,
2u digitalisien dis integrierten Systeme,
und damit meist entsprechand hoch
die Fehleranfalighkeil. Dabei snd die
Grundanforderungen an eine Behand-
lungsainheit doch viel simplar und &ul
Funidionalitit ausgelagt, statt au High-
tech und Innovationsgrad. Ene Er-
kenntnis, dia immer mehr Zahndrzten
hinasichtlich ihrer Invesiitionsvorhaben
widesfidhrt, und eina Entwicklung, die
zeigt, dass Premiumwerta auch in un-
serer heutigen schnelllebigen Zait er
freulicherweisae noch mmer von groBar
Badeutung sind,

Von der Bemusterung bis zur
Inbetrisbnahme

Autgrund der Grile des Praxisprojekds
ressten Zahnarzt David Meyer und
Dr. Mavidy mehrfach nach Pulbaim,
Jmmer fdhlten wir uns willkommen
sowie hergich empfangen und hatten
durch die unmitteloare MNahe zur Ma-
ainan Bick hintar die Kulissen werlen
Zu kinnen, ein kontinuerdch positives
Gaflhi®, weill Dr. Amir-Ali Navidy 2u be-
richten. Basonders schitzan wir aber
die Flewbilitat von rav Dental® ergénzt
David Meyer, Unsers Prapdsrdumlich-
keiten befanden sich zum Zeitpunkt dar
Bemusterung wn Rohbau, und jeder
Praxisgrindar, der salbst gebaut be-
sehungsweise umgebaut hat, wel,
dass dies aines grolen Koordinations-
autwands badarf, So war 83 auch bai
uns und nicht alles list reibungslos, n-
narhalb der Gawerke kam a3 zu Fait-
varzbgerungen. Kain Problem war dies
jedoch fur rdy Dantal - die Aushelarnung
und Montage konnte chne Probleme
zwei Wochen nach hinlan verschoben
warden,”

Sait Mitte Movember 2016 diren die
Patianten nun in den Genuss dear
refitteteny  Einhelten in  der Farbe
sches Highlight in der hellan sowie de-
zenl engenchietan Precos o Hennel
bibden, Doch nicht nur die Optik errew
sich positver Resonare, sondem auch
der Komfort, well Zahnarzt David
Maeyer zu berichten: Der hohe Sitz-
komiort wird héufig angesprochen,
was fir uns sshr wichtig st — schiieB-
lich wolan wir, dass sich unsere Fa-
fiantan wéhrend der Behandiung grifit-
miaglich wohifdhian, Nallrich mussten
in dan arsten Tagen nach der Mortage
auch ein paar Kinderkrankhelten be-
hoben werden, aber wer weill, ob diese
bei ainem Neuprodukl so Gberschau-
bar und schrel behebbar ausgefallen
wiran., Das Preis-Laistungs-Verhélinis
stmmt und allen Kolegen sei an diesar
Stelle geraten, die Augen zu Gffnen
und bawusst U vergleichen — was kann
ginem Existenzgrinder bessares wie-
derfahren, als sich im Besitz einer sof-
den Einhalt mit gandich neuam Innen-
laben mu wissen, und das Ganze bl gi-
ner Preisarspamis von bis zu 80 Pro-
zent gegendber enem MNauprodukt.”

Dia Stadt Hennaf st nicht nur um eine
Wohiilihlpraxis reicher, sondern hat o
den Praxisgriindem Zahnarzt David
Meyer und Dr. Ami-All Navidy an Ba-
handiarn gewonnen, de nicht nur
fachiich Oberzeugen, sondam auch
menschlich, Durch br Wertevarstand-
nis und den Stellarwert von Premium-
leistungean - in der Behandiung sowie
dam gesamten FPredsumfeld, Bn Kon-
zept, das Gberzeugt und, wis die
rdv Dental-Einbeiten, durch  Warta®
Bestand haban wird,

Weiterhin alles Gute fir den Praxisstar
uncl vislen Dank flr diesen Einblick!

INFORMATION

rdv Dental
DonatusstraBe 157b
50259 Pulbeim-Brauweilar
Tel,: 02234 4064-0
info@ rav- dental.de

www riv-dantal de

TP Zahmarrt Wirtschalt Prasis = 1202006

www.rdv-dental.de
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PRAXISVORSTELLUNG

mit einem klaren ,Ja"

Berliner Kompetenzzentrum

setztauf Nachhaltigkeit

Autor: Jochen Fiehler

Dr; Nikolaus Guische ist seit dem Jahr 2001
als Zahnarzt tatig, seit 2007 tragt er zusatzlich
die Spezialisierung Fachzahnarzt fir Oralchi-
rurgie. Dabei kooperierte er als mobiler Im-
plantologe mit Zahnarztpraxen in Berlin und
Brandenburg. Im August 2013 entschied er
sich zur Griindung des Berliner Kompetenz-
zentrums fiir Zahnimplantate, Als Standort
sollte dabei das historische WMF-Gebaude
in der Leipziger Str. 112/Ecke MauerstraBe 12
dienen. Es enistand eine 560 Quadratmeter

grofie Praxis, die sowohl konzeptionell als
auch im Hinblick auf Werte und Unterneh-
mensmaxime ihresgleichen sucht. Dabei bie-
tet das vierképlige Zahnarzieteam Behand-
lungen auf neuestem wissenschaftlichen
Kenntnisstand in den Bereichen Implanto-
logie, Oralchirurgie sowie Parodentologie an,
Erganzt wird diese zahnmedizinische Kom-
petenz um eine Dermatelogin, die besonders
den Bereich der Mundschleimhauterkran-
kungen in den Vordergrund riicken |asst.

Modernste Praxis hinter
historischer Fassade

Vom Behandlungsstuhl aus in Richtung Pots-
damer Flatz—der Blickausdervierten Efage des
WMF-Gebdudes kinnte besserkaum sein, Doch
bisdererste Fatientinden Genuss dieses Blickes
kommen konnle, gab es einiges zu tun. Dennin
den Riumlichkeiten befand sich bislang eine
Bank, sodass es die komplette Etage zentral zu
entkermen sowie neu zu struktuneren galt.

00 zwpspetial 5/2015
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Praxisinhaber Dr. Gutsche legte bei den Um-
bauarbeiten besonderen Wert auf das Thema
Machhaltigkeit. 5o wurden Teile vorhandenar
Materialien aufbereitel, umgewandell und
wiederverwendet = darunter heispielweise
Turen, Lampen, Heizkdrper und Dammmate-
rial. Die Umbavarbeiten wurden dabei von Ber-
liner Firmen durchgefiihrt und bei allen Neu-
anschaffungen auf deutsche Produktionen ge-
achtel. Beider Wahl neuer Materialien fieldie
Entscheidung auf Naturstoffe wie Echtholz-
parkett, Linoleum und Wollstoffe und auch im
alltaglichen Praxishetrieb wird der Machhal-
tigheitsgedanke aktiv gelebt. Das Berliner Kom-
petenzzentrum fir Zahnimplantate lisst sich
aktuell 2ur CO-neutralen Praxis zentifizieren,
Barrierefreiheit, Brandschutz, Lichtvorga-
ben und Denkmalschutz — beim Umbau galt
o3, einiges zu beachten. Das fertige Resultat
bestatigt, dass sich Tradition und Moderne
perfekl erganzen kinnen und auch das Thema
Machhaltigkeit mehr Chancenals Einschran-
kungen mit sich bringt.

Entstanden sind helle Raumlichkeiten in
neuem, elegant zeitlosem Design, die durch
ihre grofziigigen Dimensionen einen un-
eingeschrankien Weithlick ermiglichen, Dies
verleiht eine besondere Art des Wohlbefin-
dens und der Vertrautheit,

Kaufentscheidung
aus Uberzeugung

Bei der Praxisausstaltung entschied sich
Dr. Nikolaus Gutsche fir fGnf refittete Mi1-
Einheiten aus dem Hawse rdv Dental, Aus
tiefer Uberzeugung denn .die M1 ist eine
Legende. Esgibtwohl kaum einen Zahnarzt,
der in seinam Berufsleben keinen Kontakt

mit ihr hatte®, Einen ebensolchen Lei-
denschaftler fand der Berliner Zahnarzt
in Daniel Rodemerk, Geschaftsfihrer von
rdv Dental. Dieser wendet sich mit seinem
Geschaftsmodel erprobter Dentalprodukie
gegen den industrieseitigen Investitions-
wwang, dem Zahnarzte kantinuierlich unter-
lisgen, und setzt sich bewusst {iir das Thema
Nachhaltigkeit ein.

00 zwrspezial 5/2015

www.rdv-dental.de




LHeutzutage wird alles aus Plastik gebaut
und darauf ausgelegt, nur eine bestimmte
Zeitzu halten”, weil Dr. Gutsche um das ak-
tuelle Marktgeschehen, Aus diesem Grund
entschied er sich bewusst fir den _Klaz-
siker” M1 = eine robuste, zuverldssige und
noch immer moderne Einheit, geferigt in
einer Qualitat, die heute kaum noch vorzu-
finden ist. .Beim Besuch in Pulheim zeigte
mir Herr Rodemerk, mil welcher Genauig-
kait und Perfeklion die Einheiten in seiner
Firma aufbereitet werden,” Keine Schraube
bleibt unangetastet, alle Verschleifiteile
werden durch Neue ersetzi. Bei jeder Ein-
heit besteht die Moglichkeit der individuel-
len Konfiguration je nach Praxisbedirfnis.
w30 erhielten meine Behandlungsstiihle
neue Motoren, neue Schlauche und eine
neue LED-Lampe, eine neue Lackierung so-
wie eine neue Polsterung, Somit ist die M1
aus Aluminiumdruckguss meines Erachtens
die bessere Wahl als jede der teuren Neu-
auflagen aus Plastik”, fahrt Guische fort.
Neben den finf M1-Einheiten entschied sich

rdv Dental in der Presse

der Praxisinhaber fir drei neve chirurgi-
sche DEL-Einheiten, eine DKL-Prophylaxe-
ginheit, einen mobilen OP-Stuhl sowie
Arbeitszeilen und Schrinke, Diese wur-
den allesamt Giber rdv Dental bezogen —
dem kompetenten Yollausstatter fir Pra-
xiseinrichtungen,

Zuriickblickend weift Dr. Nikolaus Guische,
mit seiner Entschaidung fir refittete Be-
handlungseinheiten genau die richtige Wahl
getroffen zu haben: JAuswahl, Bestellung,
Lieferung sowie Montage verliefen hervor-
ragend, wir waren sehr angetan von der
Hilfshereitschaft und dem Servicegedanken
des rdv Dental-Teams. Bei der Grifie unse-
rer Praxis und insbesondere bej einer Neu-
griindung gilt es, die Kosten nicht aus dem
Blick zu verlieren, Wenn man diese Inves-
tition dann noch mit dem Nachhaltigkeits-
gedanken und einer Produktqualitat kombi-
niert, entspricht das dem heutigen Umwelt-
bewulitsein und ist zukunftsorientiert, Das
sind wir, das ist rdv Dental und ich wiirde
mich immer wiederso entscheiden.” 4

PRAXISVORSTELLUNG

Abb. 1 und 2: Grofiriigigheit sowie Weliliuligkeit
finden sich in allen Bereichen der 560 Quadratmeter
groften Praxis wieder, diese wurde im August 2013
new gegriindet.

Abb.3: Besonders der Nachhaltigheitsgedanke stand
bel Praxisinhaber Dr, Mikolaus Guische im Fokus,
auch bei der Ausstattung. Oie Wahl fiel deshalb auf
refittete M1-Einheiten aus dem Hause rdv Dental,
Abb. 4: Im chirurgischen Bereich enischied sich
DOr. Gutsche fiir neve DEL-Einheiten, auch diese

wurden Uber den Vollausstatier rdv Dental bezogen,

kontakt

rdv Dental

DonatusstraBe 157b
50259 Pulheim-Brauwailer
Tel.: 02234 40640
info@rdv-dantal de
www.rdv-dental.de
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Wenn Praxisraume

Eleal=lla

Autor: Jochen Fiehler

Mit extravaganter Formgebung, stylisher
Farbgestaltung und dem Motto . Lacheln ver-
bindet Menschen” werden Patienten in der
Praxis Dr. Sandra Stolz empfangen und kin-
nen gar nicht anders als sich wohlfihlen. Der
positive Praxisslogan entfaltet seine Wirkung
bereits im Empfangsbereich. Die Siebdruck-
motivevon zahlreichen lachenden Gesichiern
umlaufen den asymmetrisch geschnittenen
Raum. Hier fallt es schwer, Angst oder Un-
wohlsein zuverspiiren. Derstilvolle Charakter
dergesamten Praxistut sein Ubriges.

Das kensequente schwarz-weifi-graue Farb-
konzept der Praxis, das Wande, Boden, Mabel
und Fenster einschliefit, wird durch einige
griine Akzente durchbrochen. Ob farhige Ele-
mente am weilen Empfangstresen, griine
Mundspiilbecher oder frische Blumen - alles
fiigt sich harmenisch ein.

Besonders die Mébel und Gerate in den Be-
handlungsraumen strahlen durch ihr zeit-
gemafies, elegantes Design grofie Professio-
nalitat aus. Optisches Highlight sind hier die
Behandlungseinheiten, die ebenfalls im Black-
and-white-Lock daherkommen. Kaum zu glau-
ben, dass diese bereits mehrere [ahre in Be-
nulzung waren, Denn Einheiten in der Praxis

L)
\/

Or. Stolz und weitere Einrichtungselemente
sind revitalisierte Gebrauchigegenstande, die
der Fachhandier rdv mit Liebe zum Detail
wieder aufbereitet und new inszeniert hat.

Meben dem Vertrieb von Neuprodukten, hat
sich die nordrhein-westfalische Manufaktur
rdv auf das .Refitten” von Dentaltechnik spe-
zialisiert. Dabei sind es durchweg Marken-
produkte, die in der Werkstatt in Pulheim zu
neuem Leben erweckt werden. Einige von
ihnen werden gar nicht mehr hergestellt —

Moderne Formen, moder-
ne Medizin - diese Wor-
te beschreiben die Pra-
xis von Dr. Sandra Stolz

im rheinischen Langen-

feld wohl am treffendsten.

Die Praxis zeigt eindricklich, wie

Ressourcenbewusstsein und

Nachhaltigkeit mit Exklusivitat

vereinbarsind. Denndie junge

Zahnérztin setzt bei ihrer Pra-

xiseinrichtung unter anderem

auf gebrauchte und erneuerte

Elemente von rdv und schafft

damit ein ganz besonderes

Ambiente.

obwohl deren Qualitat Anwender stets Dber-
zeugte und ofimals heutige Gerate und Ein-
heiten in puncto Material und Stabilitat iber-
triffi: Dort, wo einst Metall verarbeitet wurde,
finden sich hdufig nur noch Kunststoffteile.
Gerade im Segment der Behandlungseinhei-
ten vertrauen viele Zahnarzte deshalb auf al-
tere Modelle, zum Beispiel von Siemens oder
KaVo, mit denen sie jahrelang gute Edfahrun-
gen gemacht haben.

Auch Dr. Sandra Stolz wollte nicht auf diese
bewihrie Soliditat und Robustheit verzichien
und entschied sich deshalb fir den Einheiten-
Klassiker Mivon Siemens— refitted” aus dem

|
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Hause rdv. Nicht nur das nachhaltige Konzept
der Dentalmanufaktur stief® bei ihr auf gro-
fie Zustimmung, auch der umfassende Service
machte ihr die Entscheidung fir die rdv-Pro-
dukte leicht. Das Unternehmen ibernimmt
Lieferung, Montage, Wartung und Pllege seiner
LSecond-Life"-Gerate. Dafir stehen deutsch-
landweite Servicepaoints zur Verfligung.

Uberzeugen kann auch die tadellose Funk-
tionsfahigkeit der ,neven alten” Produkte, die
durch eine komplexe technische Aufbereitung
gewd hrleistet wird. Nach einer kompletten
Demontage der Gerate werden alle Einzel-
teile von edahrenen Technikern gepraft, Ver-
schlissene Teile werden ausgetauscht und er-
nevert, Beim Wiederaufbau wird die Einheit
auch mit neven Polstern versehen. Nach der
Devise .innen schon, aufien schin™ ermig-
licht rdvseinen Kunden damit, die Einheit op-
tisch zu individualisieren. Sokonmesichauch
die Zahnarztin aus Langenfeld ihre persin-
lichen Gestaltungswiinsche erfillen. Das Er-

gebnisist ein eleganter weiBer Stuhl mit Pols-
terung, Manschetten und Antrieb in Schwarz,
der perfekt zum Raumkonzept passt.

Dr. Sandra Stolz konnte sich mithilfe von rdv
inihren Praxisraumen verwirklichen. Praxis-
team und Patienten lassen sich von der beson-
deren Atmosphdre mitreifen. Das Matto der
Praxis wird hier ganz klar vom Einrichiungs-
konzept unterstitzt — in den modernen, per-
fekt abgestimmten Raumen fillt ein Lacheln
nicht schwer. 4

PRAXISEINRICHTUNG
)
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rdv Dental
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Weil Qualitat
im Kopf beginnt

| Jochen Fiehler

Geht es um die Neuausstattung einer Praxis, soll diese nicht
nur funktionell sein, sondern vor allem auch wirtschaftlich,
Das beides nicht Gbereingehen muss, kann ein Blick auf den
dentalen Markt verdeutlichen, mit seiner Vielzahl an Neu-
produkten, die kontinuierlich hinzukommen. Diesem Trend
begegnet das mittelstandische Unternehmen rdv Dental mit
robusten Einheiten und solidem Standard. .Gebraucht” ist
das neue ,Neu” - denn das Second Life dentaler Einheiten

beginnt in Pulheim

Z ahnarzt Dr. Jirgen Buchmann
ist Mitte 40 und steht vor der
Neuausstattung seiner Prasis,
Qualitat, Nachhaltigkeit sowie Zuver-
ldssigkeit sind dabei die Maximen, auf
die er beim Produktkauf Wert legt -
Eigenschaften, die fir den Zahnarzt
elementar sind und auch den Grund-
pfeiler seiner Praxisphilosophie bei der
Patientenbehandlung bilden.
Besonders die Entscheidung fiir eine
neue dentale Einheit fallt ihm nicht
leicht - hat der Markt doch eine Viel-
zahl an Produkten zu bieten, die sich
allesamt an Ausstattungsmerkmalen
und Funktionen zu dbertreffen schel-
nen, Dabei machte der Zahnarzt eigent-
lich nur eine Einheit, die ihre Grund-
funktionen bei der Patientenversor-
gung erfiillt, gut aussieht und qualitativ
dber viele Jahre bis Jahrzehnte einsetz-
barist.

Dr. Buchmann machte kein Wagnis in
puncte Meugerdt eingehen und ent-
scheidet sich deshalb fiir einen Besuch
bei rdv Dental in Pulheim. Hier gibt es
<Alte”, solide Einheiten bekannter Her-

steller, mit denen er gute Erfahrungen
gemacht hat, welche jedoch dber den
Neumarkt nicht mehr beziehbar sind,
rdv Dental kauft gebrauchte Marken-
gerdte auf, unterzieht diese einer
grundlegenden Revision und bietet sie
im Anschluss daran als komplett ge-
prifte sowie funktionstiichtige Ge-
brauchtgerdte an - im Showroom in
der Pulheimer Donatusstralle stehen
stindig Gber 300 gebrauchte Behand-
lungseinheiten.

In diesem steht Dr. Buchmann jetzt
und stellt erstaunt fest, dass die hier
ausgestellten Einheiten in keinster
Weise gebraucht aussehen, Er schaut
sich die Schlduche einer 20 Jahre alten
Siemens M1-Einheit an und befindet
den Zustand fiir einwandfrei - denn
die urspriinglichen Schiduche waren
sprivde, hart und brichig und wurden
gegen neue getauscht, Er lasst sich
das Arztelement sowie das Speibecken
6ffnen und findet nicht die kleinste
Verunreinigung. Dies liegt daran, dass
rdv Dental mehr bietet als nur eine
Jglanzende Fassade”, denn beim Ein-

Al 1: Blick in die Pulheimer Dentalmanufakiur des Second Life-Anbheters rv Dental. - Abb. 72 und b: Jede
Enheit wird in ihre vollstindigen Emzelteile pethegt, Diese werden geieinagl, ernewert und neu fusammengeelrt.
Akbifdung b eigt das Innere eines Speibeckers. - Abb. 3a wnd b bn der Pulheimer Donatusstradle sind im Show-
roam S1dndig rund 300 Behandlungieinbeiten ru sehen. lede Einbeit kann individuel] konfiguriert werden

110 rwe 1173014 cht die Meinung der Redaktion wider

Oicser Beitrag basiert aufden Angaben des Herstellers und spiegelt m
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treffen einer Einheit wird diese in der am Standort an-
sassigen Dentalmanufaktur komplett in ihre einzelnen
Bestandteile zerlegt, gereinigt und neu zusammenge-
setzt.

Aullen schin, innen schin

Bei der Demontage wird jede noch so kleine Schraube
entfernt, abgenutzte Bestandteile wie Schiduche und
Dichtungen ausgetauscht, Lager und Antricbswellen
neu beschichtet. Wasserblicke und Ventile werden ent-
kalkt, neue Versiegelungen vorgenommen, gefolgt von
neuen Polsterungen - jeder Handgriff unter strenger
Beachtung der Medizingerateverordnung (MedGV).
Dieses Vorgehen verdeutlicht, dass die Unternehmens-
philosophie Perfektion aus Leidenschaft” tatsdchlich
gelebt wird und das Team um Geschiftsinhaber Daniel
Rodemerk den Gebrauchtkauf nicht zum Risikokauf
werden ldsst. Denn fest steht, dass Worte wie ,general-
Oberholt”, \wie neu” oder fachgerecht gewartet” nicht
geschitzt sind und folglich alles bedeuten kinnen.

Der Blick in die Manufaktur verdeutlicht Zahnarzt Dr.
Jirgen Buchmann, dass Qualitat bei rdv Dental grofl-
geschrieben wird, und er freut sich, seine Patienten bald
auf seiner soliden und robusten Second Life-Einheit
behandeln zu kinnen.

Gelebter Manufakturgedanke

Diese gilt es nun nur noch auszuwihlen und zu konfi-
gurieren, denn die ReFit-Einheiten sind keine Moedelle
von der Stange, sodass beispielsweise Bedienelement
und Beleuchtung individuell angepasst werden kinnen,
Dr. Buchmann fahrt mit einem guten Geflibl nach Hause
und wird in rund sechs Wochen Besuch vom rdv-Maon-
tageteam bekommen, Dies wird die Einheit aufstellen
und einen Funktionscheck durchfiihren, sodass sich
Or. Buchmann uneingeschrankt und ohne zeitliche
Verluste seiner eigentlichen Aufgabe widmen kann:
der zahnmedizinischen Versorgung von Patienten.
Eine Gewdhrleistung wird durch das Unternehmen zu-
gesichert, Zudem sorgt das Wissen Gber deutschland-
weite Servicepoints mit rund 20 Servicestationen sowie
hauseigenen Technikern fir eine Bestdtigung, mit der
Entscheidung fir eine gebrauchte rdv-Einheit genau
die richtige getroffen zu haben. Und dies alles bei einer
Ersparnis von bis zu 60 Prozent gegeniber dem ur-
spriinglichen Verkaufspreis, ber die sich auch der
Stewerberater freut, denn die Abschreibungszeit ver-
ringert sich beim Kauf einer gebrauchten Einheit.

kontakt.

rdv Dental
Danatusstralie 157b
50259 Pulheim-Brauweiler
Tel: 02234 4064-0
info@ndy-online. et

wwaw rdvdental de

www.rdv-dental.de
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Jetzt anrufen:
02234-40640

rdv Dental GmbH
Donatusstralle 157b
50259 Pulheim
Fon 02234-40640
info@rdv-dental.de
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