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Übernahmepreise

Übernahme als Einzelpraxis: Preise nach Größenklassen.
Große Bandbreite bei den Übernahmepreisen. 
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Quelle: apoBank / IDZ
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Deutschland 2015

Ideeller Wert (Goodwill) 124.000 €

Materieller Wert (Substanzwert) 48.000 €

Übernahmepreis 172.000 €

Modernisierung / Umbau 18.000 €
Med.-techn. Geräte und Einrichtung 60.000 €

Sonstige Investitionen 23.000 €

Praxisinvestitionen 273.000 €

Übernahme als Einzelpraxis: Investitionsvolumen.
Knapp zwei Drittel entfallen auf den Übernahmepreis.

Quelle: apoBank / IDZ
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Praxisinvestitionen nach Existenzgründungsart.
Höchste Investitionen bei Einzelpraxisneugründung. 

Quelle: apoBank / IDZ
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Übernahmepreis
weitere Investitionen

Höchste Praxisinvestitionen bei der Neugründung. 
Berufsausübungsgemeinschaft: Investitionsvolumen im Vergleich.           
- pro Inhaber -

Quelle: apoBank / IDZ
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Berufsausübungsgemeinschaft*
Übernahme als Einzelpraxis
Neugründung Einzelpraxis

Existenzgründungsart.
Übernahme als Einzelpraxis beliebt.

Quelle: apoBank / IDZ *Summe aus Neugründung, Übernahme als und Beitritt/Einstieg in eine BAG
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Jüngere kooperieren eher als Ältere.
Zusammenhang von Alter und Existenzgründungsart.

Quelle: apoBank / IDZ
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Durchschnittliches Alter bei erstmaliger Niederlassung.
Zahnärztinnen lassen sich später nieder.
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Quelle: apoBank / IDZ
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Altersgruppen der Existenzgründer.
Zwei Drittel sind zwischen 31 und 40 Jahren alt.
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Geschlecht der Existenzgründer.
Nahezu ausgeglichenes Geschlechterverhältnis.

Quelle: apoBank / IDZ
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Deutschland 2015 weiblich männlich

Ideeller Wert (Goodwill) 102.000 € 145.000 €

Materieller Wert (Substanzwert) 39.000 € 56.000 €

Übernahmepreis 141.000 € 201.000 €

Modernisierung / Umbau 15.000 € 20.000 €
Med.-techn. Geräte und Einrichtung 60.000 € 60.000 €

Sonstige Investitionen 26.000 € 20.000 €

Praxisinvestitionen 242.000 € 301.000 €

Übernahme als Einzelpraxis: Investitionsvolumen nach Geschlecht.
Männer zahlen höhere Übernahmepreise.

Quelle: apoBank / IDZ
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 Den Ergebnissen liegt eine Stichprobe von 440 durch die 
apoBank begleiteten zahnärztlichen Existenzgründungen zu 
Grunde.

 Die Auswertung wurde gemeinsam von der apoBank und dem 
IDZ durchgeführt. 

Methodik.
Über die Auswertung.
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